


SOMOSs uma
Rede de Franquias

A Bella Company é uma rede de franquia que busca promover a
autoestima dos pacientes sem deixar a saude e bem-estar de lado.
Os tratamentos realizados com equipamentos de ponta englolbam

diversos nichos, como corporal e facial.

A clinica também oferece atendimento com médicos de algumas
especialidades, como dermatologia e exames de check-up.




A Bella Company nasceu da uniéo
das experiéncias e conhecimentos
do profissional Eduardo Marques
em pdarceria com uma equipe
medica.

Ambos compartilhavam o mesmo
proposito: oferecer procedimentos
esteticos sem deixar de cuidar da
saude dos seus pacientes, levando
como lema manter o paciente
“bonito, felize sauddavel”.

R

Com esse objetivo em comum,
0s empresdarios fundaram a
Bella Company, realizando a
juncdo do mundo estético com
o0 meédico, proporcionando
assim, aumento da autoestima
aliado a tratamentos corporais
e faciais.




O que
nos move

MISSAO

Nosso propdsito € oferecer uma clinica que tenha servicos de
estética, atendimento médico e exames de checkup. O diferencial
é oferecer equipamentos de ponta para realizar os procedimentos
oferecidos para os pacientes.

VISAO
Ser reconhecida como uma clinica de sucesso que impulsione a
venda de equipamentos estéticos de producdo propria.

VALORES
Procedimentos feitos com seguranca, contratacéo de profissionais
capacitados e unido entre autoestima e saude para os pacientes.




Modelo de
Negocio

O modelo de negdcio inclui uma localizaco piloto (master) de 400 m2 e
unidades franqueadas que podem ter tamanhos diversos. A proposta € que
cada clinica ofereca um determinado conjunto de servicos de acordo com
seu tamanho e capacidade de atendimento. Desta forma, as unidades
franqueadas maiores podem oferecer mais servicos do que as menores.

A Bella Company busca pacientes que queiram cuidar da saude e ndo
apenas da beleza. Por isso, a oferta de exames médicos e de consultas com
especialistas faz parte do portfélio de servigos disponiveis.

Jd os franqueados, ter@o a oportunidade de utilizar a reputacdo da marca
Bella Company e receber um treinamento e acompanhamento completo
durante toda a sua jornada com a franquia. Como fonte de renda da
franquia, o franqueado poderd oferecer toda a gama de servicos
disponiveis, de acordo com o tamanho e capacidade da sua unidade.




NOSSOS Serviqos

Capilar

Ledterapia capilar, mesoterapia capilar/intradermoterapia
capilar, ozonioterapia capilar, radiofrequéncia capilar e
transplante capilar;

Injetaveis:

Bioestimuladores, esvaziadores, fios de PDO,
harmonizacéo facial, microagulhamento, preenchimento,
skinbooster e toxina botulinica;

Exames laboratoriais

Soroterapia

Equipamentos

CryoMax para criomodelacdo; FiberMax para depilacdo &
laser; HIFU SD Max para ultrassom microfocado; SculptMax
para mioestimulacdo eletromagnética; e Radiofrequéncia.

N

Procedimentos basicos
Drenagem linfatica, limpeza de pele, massoterapia

e peeling;

Cilios e sobrancelhas
Alinhamento de fios, design de sobrancelhas, extens&o
de cilios e micropigmentacdo,/ nanopigmentagdo;

N

Consultas
Dermatologista, endocrinologista, nutrologia e nutricdo;

J/

Nutrolégicos
Antropometria, bioimpeddancia e implantes hormonais;




DAdos do
Mercado

Como esta o mercado de franchising e de saiide e bem-estar no Brasil?

Nos ultimos dois anos, a procura por procedimentos estéticos ndo cirdrgicos
aumentou 390%.

82% dos brasileiros tém o desejo de mudar alguma caracteristica do proprio rosto.

Somente em 2020, o Google Trends apontou crescimento de 540% nas buscas
sobre harmonizagdo facial.

O setor de franchising faturou R$ 185 bi em 2021.
O mercado projeta um crescimento de 12% do mercado de franchising para 2022.

O segmento de Saude, Beleza e Bem-Estar do franchising faturou quase R$ 39 bi
em 2021.

Apenas o procedimento de harmonizagdo facial movimenta R$ 168 bi por ano no
pais, crescimento de 500% em 5 anos.



Vantagens de investir

em nossa franquia

A Bella Company utiliza apenas maquindrios de ponta na execucdo
dos seus procedimentos.

A franquia oferece condi¢cdes especiais para a aquisicdo desses
equipamentos, que serdo instalados na unidade franqueada.

O modelo de operacdo é diferenciado por varios motivos:

- Custo-Beneficio;

- Originalidade;

- Responsabilidade;

- Rapidez e Tecnologia.




ApPOIO AO

franqueado

O franqueado da Bella Company tera toda a orientagdo e
suporte necessarios ao longo da sua jornada.

Suporte
A franqueadora mantém um canal de atendimento com seus
franqueados com o objetivo de responder a todas as duvidas e
prestar todo suporte necessdrio para o pleno andamento de sua
franquia.

Capacitagao

Supervisdo proativa constante, capacitacdo, orientacdo e
treinamentos para suportar todo o inicio da operacdo e manter a
qualidade ao longo do desenvolvimento do negdcio.

Marketing
A franqueadora conta com uma equipa de marketing que auxilia o
franqueado sobre quais serdo as melhores acdes a serem
realizadas na unidade.



Perfil do Franqueado

Flexibilidade para
seguir direcionamentos

Os empreendedores devem estar cientes da
necessidade de submissdo as decisbes da
franqueadora. Nesse sistema, a franqueadora é a
responsdvel por direcionar as acdes de marketing,
novos produtos/servicos, formatos de operacdo e
processos. Portanto, apesar de liderar sua equipe na
operacdo da franquia, na maioria das tomadas de
decisd@o, o franqueado deverd estar disposto a se
submeter ao direcionamento da franqueadora.

Disposi¢cdao para se envolver
diretamente na operacgao

O mercado de franquias € um sistema de gestdo
compartilhada, onde a franqueadora divide o
gerenciamento da sua marca com os franqueados
que abrem novas unidades. Esses franqueados sdo
quem guiam a unidade e trabalham diretamente
com ela no dia a dia. Sendo assim, ao considerar se
tornar um franqueado, € preciso ter ciéncia de que
precisard estar atuando a frente da operagdo.

Ser colaborativo e engajado
com propositos

A participagcdo dos franqueados com ideias e
colaboracdes é essencial para o crescimento da
rede. Por mais que a franqueadora guie a rede no
caminho que deseja que ela chegue, diversas
mentes colaborando para o objetivo final € mais
produtivo e os resultados séo melhores.

Lideranga
forte

Para que a unidade tenha um bom desempenho, &
preciso que o empreendedor que a gere seja uma
forte lideranca para inspirar seus colaboradores, n&o
apenas servindo como um chefe, mas como um
modelo de como agir na operacdo. Por isso, uma
acentuacdo do perfil de lider pode facilitar o
trabalho e melhorar o desempenho da unidade que
irG gerenciar.




Investimento

Taxa de Franquia

R$ 40 mil

Capital de Instalacéo
a partir de:

RS 164 mil
Total /
a partir de: /

RS 204 mil

N&o incluso Capital de Giro no valor de R$ 50 mil
Royalties 5% | Taxa de Marketing: 1%







Para mais
Informacgoes

Nossos consultores de expansdo estdo disponiveis para
esclarecer todas as duvidas e fornecer maiores detalhes.

site
clinicabellacompany.com.br




