


A Lovely Marie é uma rede de franquia que atua na área de 

beleza e bem-estar e reúne em um só lugar todos os serviços que 

o seu cl iente precisa: esmalteria, cabelo, penteado, 

maquiagem, sobrancelha, micropigmentação, depilação com 

cera, depilação a laser, estética facial e corporal, massagens e 

terapias naturais. 

Em um ambiente relaxante e convidativo, os clientes podem 

aproveitar de um atendimento personalizado, tratamentos 

realizados com produtos de alta qualidade e uma linha própria 

Lovely Marie para cuidados com o cabelo, pele e unha. 

Além disso, a Lovely Marie conta com uma área gourmet que 

oferece diferentes tipos de bebidas, como café, cappuccino e 

frapê, e comidas naturais, como sanduíches, tapiocas 

recheadas e crepiocas, tudo para trazer ainda mais 

comodidade e uma experiência única para os seus clientes.



A história da Lovely Marie começa 
c o m  a  b u s c a  d a  re a l i za ç ã o 
profissional  da fundadora da 
empresa, a advogada e empresária 
Rila Mariá dos Santos Silva. Rila 
atuava como advogada há seis 
anos no Estado do Maranhão. 
Buscando uma nova área para se 
reposicionar no mercado, encontrou 
na área da beleza sua satisfação e o 
seu dom: fazer a diferença na vida 
das pessoas, ajudando as mulheres 
a elevarem a autoestima e o 
autocuidado.

Iniciando no segmento, a empresária 
realizou diversos cursos, principalmente 
de sobrancelha e micropigmentação, e 
durante os estudos e análises de 
mercado identificou que na sua cidade 
não havia um espaço de beleza que 
reunisse tudo o que a cliente precisasse 
em um só lugar. Uma empresa fazia 
unhas, outra depilação, outra cuidava 
dos cabelos e assim por diante, assim 
surgiu a ideia de trazer para a cidade 
um salão que oferecesse um serviço 
completo, da cabeça aos pés.

O projeto da Lovely Marie, desde a 
primeira unidade, foi todo planejado: 
escolha do ponto comercial, o tipo de 
imóvel, decoração, cores utilizadas, 
aroma da loja, atendimento, produtos 
utilizados e a forma de prestar os 
serviços, tudo pensado nos mínimos 
detalhes, buscando despertar as 
clientes a sua feminilidade, romantismo 
e  atmosfe ra  de  re laxamento  e 
descontração.

Após o sucesso da unidade matriz 
e a constante procura de clientes 
de outras cidades e estados 
vizinhos por novas unidades, a 
Lovely Marie passou a expandir 
co m o  f ra n q u i a ,  p a ra  d a r  a 
oportunidade a pessoas que 
desejam ingressar no ramo da 
beleza de iniciar já com um modelo 
de negócio estruturado, com uma 
marca consolidada e treinamento 
e suporte ao longo de toda a sua 
trajetória com a franqueadora.



Proporcionar uma experiência inigualável de beleza, saúde e bem-estar 
que exalta a autoconfiança e a autoestima das nossas clientes através 
de um portfólio completo de serviço e produtos.

Nosso Propósito

Comprometimento em realçar a beleza de nossas clientes com 
responsabilidade, integridade, paixão, colaboração, diversidade e 
qualidade.

Nossos Valores

Ser reconhecida como a melhor franquia de beleza, saúde e bem-estar, 
se tornando uma referência em qualidade e atendimento do Brasil.

Nosso Sonho

nos move



e inovação
Um ambiente moderno, com decoração e aroma planejado para trazer 

sensação de acolhimento e relaxamento; atendimento humanizado, 

personalizado e que busca a excelência; portfólio completo de serviços, que 

atende as mulheres da cabeça aos pés.

Contamos tambem com um café bar, para os clientes aproveitarem enquanto 

esperam o seu horário ou aguardam a conclusão do seu atendimento em um 

local agradável, com bebidas e comidas saudáveis e deliciosas, trazendo uma 

experiência única e transformadora. A Lovely Marie veio para trazer um modelo 

de negócio inovador, que traz em um só lugar tudo o que as clientes precisam 

para sentirem sua autoestima e confiança renovadas.

Após o sucesso da unidade matriz, a Lovely Marie decidiu compartilhar a sua 

marca, know-how, estrutura de gestão e metodologia do negócio com quem 

tem o sonho de empreender na área da beleza. O franqueado irá começar um 

negócio já formatado, utilizando a reputação e os aprendizados de uma marca 

consolidada no mercado.

O franqueado terá múltiplas oportunidades de fonte de renda dentro de 

sua unidade, desde a comercialização dos serviços, fechamento de 

pacotes para gerar receitas recorrentes, vendas de produtos para 

tratamento home care e manutenção em casa, venda da linha própria 

de produtos da franquia, além do faturamento com o café bar do 

espaço de beleza.

A Lovely Marie disponibiliza o modelo de franquia “loja física”. O conceito 

resume-se em um ambiente padronizado com estrutura de móveis 

personalizados e adequados para a melhor visibilidade da marca, 

fachada, balcão e exposição de produtos. Todo o espaço físico está 

definido em projeto arquitetônico, para garantir a experiência completa 

da marca.

Franquia 
3 em 1

Serviços 

Venda de 
Produtos

Café e 
Bar



Esmalteria

Cabelo

Penteado

Maquiagem

Sobrancelha

Micropigmentação

Alongamento de Cílios

Estética Facial

Estética Corporal

Estética Avançada 

Depilação com Cera

Depilação a Laser

Massagem com Bambu

Massagem com Ventosa

Massagem Shiatsu

Terapias Naturais

Bebidas: 
Café
Frapê
Cappuccino
Drinks com e sem Álcool

Comidas Naturais: 
Crepiocas 
Sanduíches
Tapiocas Recheadas
Salgados Assados

Linha própria de produtos para o cabelo
Linha própria de produtos para a pele (colágeno)
Linha própria de produtos para a unha

* a cada 3 meses será lançado novos produtos





O segmento de Saúde, Beleza e 
Bem-Estar  do f ranchis ing 

faturou quase R$ 39 bi em 2021.

Nos últimos dois anos, a procura 
por procedimentos estéticos 

não cirúrgicos aumentou 390%.

bilhões

O setor de franchising 
faturou R$ 185 bilhões em 

2021

85% dos franqueados 
continuam no negócio de 
franquias após 10 anos de 

atividade.

bilhões



A nossa franquia já está consolidada no mercado 
e conta com clientes que já são fidelizados e estão 
prontos para consumir na franquia. Além disso, 
contamos com um sistema que promove todo o 
suprimento, treinamento, marketing e auxílio para 
o franqueado ao sucesso. O franqueado terá 
acesso ao nosso sistema, que já foi testado e 
aprovado pelo consumidor.

Contamos com uma equipe de marketing que 
auxilia o franqueado sobre quais serão as 
melhores ações a serem realizadas na unidade. 
Também real izamos diversas estratégias 
especializadas para dar mais visibilidade a marca.

Mantemos um canal de atendimento com os 
franqueados com o objetivo de responder a todas 
as dúvidas e prestar todo suporte necessário para 
o pleno andamento da unidade. Auxiliamos os 
nossos franqueados em todas as etapas, desde a 
implantação até a operação do negócio. 

Temos uma rede de profissionais especializados 
prontos para ajudar o franqueado a tocar o 
negócio, proporcionando treinamento completo, 
orientação, capacitação e supervisão proativa e 
constante para o franqueado suportar todo o 
início da operação e manter a qualidade ao longo 
do desenvolvimento do negócio.



Para ser um franqueado, é necessário: 

 Estar disposto a contribuir para o aperfeiçoamento 
do negócio.

 Ter foco e dedicação total ao negócio. 

Ter visão empresarial e espírito empreendedor. 

Se identificar com a marca e com o mercado de 
beleza, saúde e bem-estar

 Conseguir trabalhar seguindo os padrões da 
franquia.



Taxa de Franquia

R$ 30 mil

Total

R$ 195 mil
Não incluso capital de giro no valor de R$27 mil
O franqueado pagará mensalmente 5% de Royalties 

e pagará mensalmente 1% de Fundo de Propaganda.

Capital de Instalação 

R$ 165 mil





Nossos consultores de expansão estão disponíveis para esclarecer 

todas as dúvidas e fornecer maiores detalhes.

Venha ser um Franqueado 


