Invista no mercado de alimentacao



Bem - vindo O

A marmitaria estd no mercado desde 201/ e ©
cardapio € composto por kits de legumes,
caldos, marmitas e la minutas, prato tipico

gaucho composto por uma refeicdo bdsica e
rapida.




Conheca a nossa trajetdria até o

Localizada em Rio Grande (RS), a Al® Marmitas foi
fundada por Maria de Lourdes Ferreira Padula e hoje é
gerenciada por sua filha, Denise Padula Quaresma
Tavares. Maria foi dona de bar até se aposentar, ela se
afastou da empresa devido As restricdes impostas pela
Covid-19 e a idade avancada.

A ideia de criar a marmitaria veio da filha de Denise e seu
filho também trabalhou com ela no negocio. Atualmente,
Denise € a gestora. Antes de comecar com seu
empreendimento, ela era acostumada a cozinhar em
familia e também trabalhou em uma pizzaria por muitos
aNos.




NOSSO
Proposito

Formatar uma franquia com valores
acessiveis, que ajude o franqueado
a se reinserir no mercado e
encontrar uma nova fonte de renda.
Aos clientes, oferecer entrega de
marmitas gostosas e de qualidade
de maneira rapida e barata.

NOSSO sonho

Ser reconhecida como uma
franquia de marmitas que serve
comidas boas a um preco justo.




-Xceléncia e

Com as opcdes de restaurante, quiosque e
delivery entre os modelos de negodcio, ©
objetivo € que o franqueado lucre com a
venda de marmitas no verdo e dos caldos no
inverno. E importante ressaltar que todas as
opcoes do cardapio podem ser
comercializadas o© ano inteiro, mas ©
know-how da empresa mostra gue ha uma
grande diferenca na demanda de cada item
de acordo com a estacdo do ano.




Produtos

Canja J Frango tolil Sopa_

Marmita P - 500g
Marmita M - 7509
B Marmita G - 1100g
J

"Fj




Como estd o mercado de Franchising

2% 0S franqueados
montem a unidade ativa
apos dois anos de atividade
e 85% depois dos cinco
primeiros anos.

Em 2022,

franchising faturou R$ 2114 da

bilhdes.

O

setor

de Segundo Associacdo Brasileira
IndUstria de Alimentos
(Abia), a industria de alimentos
encerrou PAOYA com
faturamento de R$ 922 bilhdes,
representando 10,6% do PIB

Segundo a  Associacdo
Brasileira de  Franchising
(ABF), no segundo trimestre
de 2021, as franquias do
setor de alimentacdo no
romo de food @ service
cresceram 478% em relacdo
ao mesmo periodo em 2020.



Vantagens de investir
em nossa franquia

755 ESTRUTURA
ESk)l COMPLETA

A nossa franquia j& estd consolidada no mercado e
conta com clientes que j& sdo fidelizados e estdo
prontos para consumir na franquia. Além disso,
contamos com um sistema que promove todo o
suprimento, treinamento, marketing e auxilio para o
franqueado ao sucesso. O franqueado terd acesso ao
nosso sistema, que ja foi testado e aprovado pelo
consumidor.

712 MARKETING

O

Contamos com uma equipe de marketing que auxilia
o franqueado sobre quais ser@o as melhores acdes a
serem readlizadas na unidade. Também realizamos
diversas estratégias especializadas para dar mais
visibilidade a marca.

SUPORTE

Mantemos um canal de atendimento com o0s
franqueados com o objetivo de responder a todas as
duvidas e prestar todo suporte necessdario para o
pleno andamento da unidade. Auxiliamos 0s Nossos
franqueados em todas as etapas, desde a
implantacdo até a operacdo do negadcio.

o)

TREINAMENTO
[a[ala)
Temos uma rede de profissionais especializados
prontos para ajudar o franqueado a tocar o negocio,
proporcionando treinamento completo, orientacdo,
capacitacdo e supervisdo proativa e constante para
o franqueado suportar todo o inicio da operacdio e

manter a qualidade ao longo do desenvolvimento do
negocio.




Perfil do franqueado

Para ser um franqueado da Alé Marmitas é necessario:

* Flexibilidade para seguir direcionamentos

Os empreendedores devem estar cientes da necessidade de
submiss@o as decisdes da frangueadora. Nesse sistema, a
franqueadora & a responsdvel por direcionar as acdes de
marketing, novos produtos/servicos, formatos de operacdo e
processos. Portanto, apesar de liderar sua equipe na operacdo
da franquia, na maioria das tomadas de decisdo, o
franqueado deverd estar disposto a se submeter ao
direcionamento da frangueadora.

 Ser colaborativo e engajado com propésitos

A participacdo dos franqueados com ideias e colaboracdes é
essencial para o crescimento da rede. Por mais que a
franqueadora guie a rede no caminho que deseja que ela
chegue, diversas mentes colaborando para o objetivo final é
mais produtivo e os resultados s@o melhores.

 Disposicdo para se envolver diretamente na operag¢éo

O mercado de franquias €& um sistema de gestdo
compartilhada, onde a frangueadora divide o gerenciamento
da sua marca com os frangueados que abrem novas
unidades. Esses franqueados sdo quem guiam a unidade e
trabalham diretamente com ela no dia a dia. Sendo assim, ao
considerar se tornar um frangqueado, € preciso ter ciéncia de
que precisard estar atuando a frente da operacdo.

e Lideranga forte

Para que a unidade tenha um bom desempenho, é preciso que
O empreendedor que a gere seja uma forte lideranca para
inspirar seus colaboradores, ndo apenas servindo como um
chefe, mas como um modelo de como agir na operacdo. Por
IssO, uma acentuacdo do perfil de lider pode facilitar o
trabalho e melhorar o desempenho da unidade que ird
gerenciar.



Taxa de franquia

Capital de instalacdo

\

Total

Royalties 5% | Taxa de Marketing: 1%
N&o estd incluso o valor para Capital de Giro de R$ 15 mil
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Esta esperando o que?
Venha ser um franqueado

Nossos consultores de expansdo estdo disponiveis para
esclarecer todas as duvidas e fornecer maiores detalhes.

. _alofranquia
B (1) 5194-4040




